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"تحول فروش با هوش مصنوعی"
دوازدهمین اجلاس بین المللی 



چرا حضور در این همــایش را نبــاید از دست بدهید؟
 • حضور سخنرانان برتر جهانی: یادگیری از بهترین‌های جهان در حوزه فروش و هوش مصنوعی

 • شبکه‌سازی با مدیران ارشد: فرصتی بی‌نظیر برای ایجاد ارتباطات ارزشمند با مدیران عامل و مدیران فروش
 • آشنایی با نوآوری‌های هوش مصنوعی: کشف راهکارهای جدید برای تحول کسب‌وکار شما

 • بررسی مطالعات موردی موفق: تجربه شرکت‌های پیشرو در استفاده از هوش مصنوعی در فروش
 

با افتخار شما را به دوازدهمین دوره همایش بین‌المللی تحول فروش دعوت می‌کنیم؛ 
با شرکت در این همایش، گامی بزرگ به سوی آینده‌ای هوشمند و پربازده در فروش و بازاریابی بردارید. 

 

در دنیایی که هوش مصنوعی به‌ سرعت در حال بازتعریف مـــدل‌هـــای کسب‌وکار است، فروش نیز از این قاعده مستثنی
نیست. 

ازدهمیـن دوره از معتبــرترین همـایش فروش کشـور، رویـدادی بی‌نظیـر که با حضور چهـــار سخنـــران مطـرح جهـــان ازدو
انگلستــان و بیش از ۷۰۰ مدیرعامل و مدیر فروش شرکت‌های برتر کشور برگزار می‌شود، فرصتی استثنایی برای مدیران
ـوآوری است تا با تازه‌تـــرین رویکردهـــا، ابزارهــا و الگوهای جهـــانی فروش هوشمنــد آشنا شوند وفروش، بازاریابی و نـ

دانش خود را به روزرسانی کرده و بهره وری فردی و سازمانی را دوچندان کنند.
این همـایش، که برای دوازدهمین سال متوالی برگزار می‌شود، امسال با محوریت "تحــول فروش بــا هــوش مصنــوعی"، 

به بــررسی جدیدترین روندها، ابزارها و راهکارهــای هوش مصنـــوعی در افـزایش بهره‌وری و تحول در فروش می پردازد.

WHY TO ATTEND اهمیت حضور در این اجلاس آموزشی بین المللی:



موضوعات سخنرانی اساتید همایش

Speaking Topics 



نویسنده ۹اب مطرح و پرفروش در جهان از جمله کتاب های کت
"راهنمایی برای تحول دیجیتال" و "تعالی در اجرای راهبردها"

انشگاه های مختلف جهان از جمله دانشگاه سنگاپوراستاد د
 "ASB"

یکی از ۵۰ متفکر منتخب جهان در سال ۲۰۲۴ از دیدگاه سایت
"Thinkers50" معتبر

سفیر و نمــاینده مجمع جهــانی پیتر دراکــر "Peter Druker و"
هــان از جملــه بانکمشــاور استراتـــژی سازمان هـــای مطرح ج

 ،"DBS Bank"  سنگاپور

ار انجمن بازاريابان آفريقاى جنــوبى و عضو انجمن بــازاريــابــان خبـــرهبنيانگذ
جهـــان

"YKK" مدير كل فروش وبازاريابى كمپانى معظم زيپ سازى

نويسنده كتاب "راهنماى بازاريابى براى حسابداران خبره" و مدرس بازاريابى در
"GIBS" دانشگــاه

پژوهشگر و سخنران در حوزه »علوم متقاعدسازی« و »عصب‌رهبری«

)FMCG & B2B( مشاوره و آموزش برای بیش از ۴۰ برند بین‌المللی

دكتر يان ريدر

IAN 
RHEEDER

Robin
Speculand

رابین اسپکیولند

"Citibank" و "IBM" 

سخنران دوم همایشسخنران اول همایش



Michael
Jackson

Peter 
Sylvester

پیتر سیلوستر

معـــاون فــروش و بازاریــابی کمپــانی معظم هـارلی دیویدسـون
        "Harley- Davidson" به مدت ۱۰ سال با رهبـری بیش از  ۹۰۰    

          نمـایندگی

 ۲۱ سال معــاون استراتــژی و بازاریابی در کمپــانی‌هــای معظـــم
"Rover" و "BMW" خــودروســازی

 سخنـران در حوزه تحــول فروش و بهره‌وری ســازمــانی به مدت ۲۰
"Integrus Global" سال در ۵۰ کشور جهان و مدیرعامل مؤسسه
در حــوزه ارائـه راه‌حل‌های تغیــیر و تحــول ســـازمــانی به رهبـــران

کسب‌ و کار

مایکل جکسون

کسب عنوان بهترین سخنران کسب‌وکار در سال ۲۰۲۴ستان در انگل
از سـوی "مؤسسه مدیران عــامل بریتانیــا"

سخنران در بیش از ۳۰۰۰ کنفرانس در ۴۶ کشــور جهان در حــوزه
مدیریت تغییر و تحول فروش و کسب‌وکار

Qatar( مشــاور بهــره‌وری ســازمانی در شرکت هواپیمــایی قطر
Airways(، گروه هتل‌های جمیرا )Jumeirah Group(، شرکت

داروسازی بایر )Bayerمـــان و شرکت داروســازی فایــزر( در آل
 )Pfizer(

دعو در اجلاس سالیانه مایکروسافت در کنار ریچــاردسخنران م
بیل گیتسبرانسون و 

integrus

سخنران چهارم همایشسخنران سوم همایش



رزرو صندلی بدون میز 

پذیرایی ناهار )تک غذا(

رزرو صندلی میزدار

عکس با اساتید

پذیرایی ویژه ناهار )منو بوفه(

رزرو صندلی در ردیف اول سالن

معرفی عمومی در همایش توسط مجری با نمایش لوگو

پذیرایی ویژه ناهار )منو بوفه(

عکس با اساتید

شرکت در ضیافت شام اختتامیه با حضور اساتید 

15.000.000 T

25.000.000 T

50.000.000 T

مبلغ سرمایه گذاری برای ۲ روز همایش:



برگزارکننده مجامع، همایش ها و 
سمینارهای بین المللی
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